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310 campeonatos
estatales 
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Somos el corazón del
básquetbol en México,
dedicados a promover,
organizar y desarrollar

nuestro deporte a todos los
niveles

selecciones 
nacionales 5x5 

selecciones 
nacionales 3x3 

ligas 
profesionales

15 campeonatos
nacionales 

+120,000
 jugadores/as 

+9,000
coaches

+3,500
 árbitros14 Regionales de

 minibasket

2 nacionales
 de minibasket

+35,000,000
 fanáticos

Y en todos nuestros eventos
estará tu marcamkt@ademeba.com.mx



momentos de impacto de marca típicos durante
un partido de baloncesto:

Cada uno de estos momentos es clave durante la
transmisión .

 Cada uno de estos momentos
tiene un tiro  de cámara directo

al jugador y a tu marca.

 Cada uno de estos momentos
tiene un tiro  de cámara directo

al jugador y a tu marca.
Llegada del público y jugadores (30-60 min antes)1.

Activaciones en zona de entrada (photo opportunities, stands
de marca, giveaways).
Transmisiones en vivo mostrando ambiente previo (reels,
historias).
Menciones en pantallas de patrocinadores y socios comerciales.

Calentamiento de equipos2.
Música patrocinada por una marca (ej. “Este calentamiento es
presentado por…”).
Visuales en pantalla con logos de marca.
Reparto de artículos promocionales en gradas.

Presentación oficial de jugadores3.
Branding en pantalla gigante.
Mención de patrocinadores en la voz en off.
Uso de luces y efectos visuales con identidad de marca.
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Inicio del partido / Salto inicial1.
Branding en la duela (logo central, costados).
Cámaras en vivo para redes: “Así arranca el juego presentado por…”

Tiempos fuera (timeouts)2.
Juegos rápidos con el público (quiz, encestar desde media cancha, etc.).
Promociones en pantallas ("2x1 en snacks, solo por este timeout").
Spots de patrocinadores.

Entre cuartos (Q1-Q2 / Q3-Q4)3.
Activaciones en cancha (bailes, concursos, mascota con branding).
Mención de redes sociales: “Comparte tu experiencia con #MarcaEnLaCancha”.

Mitad del juego / Half-time show4.
Show patrocinado (ej. marca de bebidas o tecnología).
Exhibiciones de producto.
Video de recap con patrocinadores.

Jugadas destacadas (dunks, triples, bloqueos)5.
“La jugada del partido presentada por…” (en transmisión o redes).
Repeticiones con marco o logo de la marca.

momentos de impacto de marca típicos durante
un partido de baloncesto:
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Premio al jugador del partido / MVP1.
Presentación de marca (“El jugador del partido es
traído por…”).
Foto oficial con fondo de patrocinadores.

Entrevistas post-partido2.
Espacio de prensa con pared de logos.
Video / historias en redes con “frases del MVP” con
branding.
Salidas del público3.
Sampling (productos gratuitos a la salida).
Invitación al siguiente partido o promoción especial en
redes.
Recap post-partido4.
Publicación con los mejores momentos (fotos y video).
Historias destacadas con menciones de patrocinadores.

momentos de impacto de marca típicos durante
un partido de baloncesto:
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1. Visibilidad Frecuente:
Los múltiples tiempos muertos y pausas en el básquetbol permiten
una exposición constante de la marca durante el partido.

2. Asociación con Atletas de Alto Rendimiento:
Los jugadores de básquetbol representan resistencia y habilidad,
destacando la importancia de la rehidratación para el rendimiento
óptimo.

3. Crecimiento del Básquetbol:
El básquetbol está ganando popularidad en México, ofreciendo un
mercado emergente con menos saturación de patrocinadores que
el fútbol, permitiendo que los patrocinadores se destaquen.

4. Enfoque en la Juventud:
El básquetbol atrae a una audiencia joven y diversa, ideal para
conectar con consumidores que adoptan nuevas tendencias y
productos.

5. Activaciones de Marca Dinámicas:
Eventos de básquetbol permiten activaciones de marca interactivas
y transmisiones en redes sociales, amplificando el alcance de la
marca

Ventajas de Patrocinar el Básquetbol Ventajas de Patrocinar el Básquetbol 







Visibilidad y Exposición de Marca: A través de eventos, uniformes,
medios digitales.
Acceso a Audiencia y Mercado: Interacción directa en eventos,
campañas de co-marketing.
Responsabilidad Social: Impacto positivo en comunidades,
apoyando al talento y desarrollo deportivo nacinal 
Exclusividad y Prestigio: Reconocimiento como patrocinador
oficial, menciones en medios.
Beneficios Tangibles: Reportes de impacto real, invitaciones a
eventos exclusivos para activación de marca.
Personalización y Flexibilidad: Propuestas adaptadas, feedback
continuo.
Participación Internacional: Visibilidad en competencias
internacionales, alianzas estratégicas.
Compromiso con la Excelencia: Promoción de la excelencia
deportiva, eventos de alta calidad.

Nuestra
propuesta
de valor
para tu
marca 
en 8 Puntos:

Nuestra
propuesta
de valor
para tu
marca 
en 8 Puntos:

mkt@ademeba.com.mx



ESPACIO DE IMPACTO GLOBAL
 PARTNER

OFFICIAL TECHNICAL
PARTNER

OFFICIAL
 PARTNER

SUPPORTING
PARTNER

AMIGO
 ADEMEBA

Mención en Boletín Mensual

Menciones en Redes Sociales

Reconocimiento en sitio web

Asociación estratégica en materiales de marketing
y eventos
Logo en Banners
Stand en eventos

Campañas exclusivas de promoción en redes sociales

Logotipo en eventos tecnológicos

Presentaciones y Demostraciones Exclusivas

Espacio Destacado en Sitio Web

Menciones Destacadas en Redes Sociales

Logo en uniformes *

Stand exclusivo en eventos*

Asistencia a Eventos “Doing Business”

oportunidades de patrocinio Anual 



Marca la
diferencia

55-2559-1108  |  55-2559-1140

Patrocina a la ADEMEBA
mkt@ademeba.com.mx


